


# C A M PA N A 1 9 2 0

La visión sectorial 

Federación de Acopiadores de Cereales

Lic. Raúl Dente 



El sector acopiador de granos es un

importante eslabón en la comercialización y

logística de granos e insumos (40% del

mercado de granos y 25% de agroquímicos)



Nos preocupan temas 

relacionados con la 

competitividad en el desarrollo 

de nuestras actividades:

a) Impuestos distorsivos

b) Contratación y tarifas del 

transporte automotor

c) Sistema de  precios y 

mercados de futuros 



Carga tributaria 

Elevada carga tributaria sobre las transacciones , impuesto a los débitos 

y créditos e Ingresos Brutos discriminan contra las operaciones 

intermedias. Se recanalizan las transacciones por razones meramente 

impositivas y no por eficiencia

Inexplicable diferencia de tributos entre jurisdicciones (Buenos Aires 

grava 20 veces más que Santa  Fe con Impuestos de Sellos)

Mecanismos de retención y percepción locales que aumentan la carga 

impositiva total 



Transporte 

Reafirmamos los principios 

innegociables del sistema de 

transporte automotor :

• Libertad de contratación

• Tarifas meramente 

referenciales

• Ausencia de conflictos  



Insistimos en clarificar la imposibilidad de aplicar los

cuadros tarifarios por su claro sesgo anti-planta de acopio.

La tarifa total de los granos que pasan por una planta

supera en un 20% a la tarifa directa para la misma distancia

total

Este sobrecosto que, artificialmente quita competitividad a

las inversiones en plantas de acopio, representa nada

menos que el 2,5% del valor del trigo



Valoramos la actividad de la comisión de

logística de la Secretaría de Gobierno de

Agroindustria, y el trabajo de la Dirección

Nacional de Transporte Automotor



Precios 

• Los mercados disponibles (spot) conforman 

una constelación de señales de precios en el 

espacio. Diferentes lugares, calidades, 

condiciones de recibo y pago, relaciones 

comerciales, otros negocios, etc.) hacen 

imposible resumir los valores en un solo 

precio 

• Los mercados de futuros, al contrario, 

generan señales de precios a través del 

tiempo para contratos estandarizados, de 

cantidades y calidades predeterminadas, 

sobre lugares establecidos, con garantía de 

cumplimiento y pago 



Sirven como verdaderas señales de precios, además de 

permitir el uso eficiente de recursos financieros y poder 

administrar los riesgos de variaciones de precios

La coexistencia de ambos mercados califica al sistema 

comercial 
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